
 

  

 

Pressemitteilung 

 

 

topi und Cyberport starten innovative Partnerschaft für IT-Mietlösungen 
 

Dresden, Juni 2024 – Einfach, unkompliziert und liquiditätsschonend die neuste IT-Ausstattung 

erwerben – das ist ab sofort für Geschäftskund:innen von Cyberport möglich. Dank der 

Partnerschaft mit topi, einem innovativen Dienstleister im Bereich Hardware-as-a-Service, bietet 

der Händler für Consumer Electronics jetzt das Cyberport Abo | Business als flexible und 

nachhaltige Mietoption an. 

 

Vorteile des Business Abos 

Hohe Anschaffungskosten für die passende IT-Ausrüstung sind für Start-ups sowie kleine und 

mittelständische Unternehmen anfangs oft eine finanzielle Hürde. Mit dem Mietservice von 

Cyberport und topi wird diese kleiner: Durch geringe monatliche Raten statt initialem Invest in den 

vollen Kaufpreis können Unternehmen ihren Cashflow optimieren und haben mehr Budget für ihr 

Kerngeschäft.   
Das Cyberport Abo | Business hat weitere Vorteile. Die flexiblen Laufzeiten von 6 bis 36 Monaten 

ermöglichen es, die IT-Ausstattung an der Entwicklung des eigenen Unternehmens auszurichten, 

denn am Ende der Mietzeit haben die Kunden die Wahl, ob sie ein neues Gerät wünschen, das 

Mietgerät erwerben oder es zurückgeben möchten. Alle zurückgegebenen Geräte werden an einen 

Partner aus der Kreislaufwirtschaft weitergegeben, um Elektroschrott zu minimieren und einen 

Beitrag zum Umweltschutz zu leisten. 
Mit topi Care+ sind die gemieteten Produkte außerdem vor selbst verursachten Schäden 

versichert. Der Zusatz-Service garantiert einen Anspruch auf zwei Austauschgeräte alle 12 Monate 

und eine unbegrenzte Anzahl von Reparaturen während der gesamten Mietdauer. 

 

Im Web oder persönlich 

Um das Cyberport Abo | Business zu nutzen, gehen Geschäftskund:innen über ihren bevorzugten 

Einkaufskanal auf Cyberport zu: 

-    Online im Webshop  
-    Telefonisch unter +49 351 3395-7000 (Mo–Fr 8–17 Uhr) 
-    Vor Ort in den Cyberport-Stores 

Egal über welchen Weg, der Abschluss erfolgt einfach und digital, ohne aufwändigen Papierkram. 

 

„Seit wir 2020 unser Abomodell für Apple-Produkte gelauncht haben, das nur für Privatkund:innen 

verfügbar ist, haben wir von unseren B2B-Kund:innen Fragen nach einer für sie ebenfalls 

zugänglichen Mietoption bekommen. Wir haben lange nach einem geeigneten Partner dafür 

gesucht, aber nie aufgegeben, denn das Bedürfnis nach einem derartigen Service war im Markt 

klar zu erkennen. Umso begeisterter sind wir, dass wir dank des Einsatzes von topi nun innerhalb 

weniger Monate das Cyberport Abo | Business an den Start gebracht haben", freut sich Cyberport-

Geschäftsführer Maik Friedrich. 

 

https://www.cyberport.de/business/business-services/business-abo.html
https://www.cyberport.de/service/cyberport-stores.html
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"Wir sind stolz darauf, mit einem der führenden IT-Händler in Deutschland zusammenzuarbeiten 

und nun auch Cyberports Kund:innen die Möglichkeit zu bieten, ihre Hardware voll digital zu mieten 

– im Webshop, über den Vertrieb oder direkt im Store.”, so Charlotte Pallua, Co-Gründerin und 

CEO von topi. “So können wir die erhöhte Nachfrage im Markt gemeinsam über alle relevanten 

Kanäle bedienen und den Zugang zu IT-Ressourcen für Unternehmen jeder Größe vereinfachen." 

Für weitere Informationen über das Cyberport Abo | Business powered by topi: 

https://www.cyberport.de/business/business-services/business-abo.html. 

  

Über topi: 

topi ist ein Fintech-Unternehmen, welches es Händlern und Herstellern ermöglicht, Hardware-Miete für ihre 

Business-Kunden anzubieten. Die Hardware-as-a-Service-Plattform erlaubt es Händlern, ihren Business-Kunden 

online, im Telesales oder im Store ihre Produkte bequem als Miete anzubieten. Das in Berlin ansässige 

Unternehmen wurde 2021 von Charlotte Pallua und Estelle Merle gegründet. topi ist finanziert von Index Ventures, 

Creandum und dem im Silicon Valley ansässigen TriplePoint Capital sowie von Gründern und frühen Mitarbeitenden 

von Adyen, Stripe, N26, Wefox, HelloFresh, Cloudflare, Personio, Foodora und weiteren. 

 

Über Cyberport: 

1998 in Dresden als einer der ersten Händler für Apple-Produkte gegründet, zählt Cyberport heute zu den größten 

europäischen Händlern für Consumer Electronics. Unter www.cyberport.de finden die Cyberport-Kundinnen und -

Kunden innovative Produkte aus den Bereichen Notebooks, PC & Zubehör, Smartphones, Gaming, TV & Audio 

sowie Smart Home. Doch nicht nur das: Cyberport macht seine Online-Welt auch offline erlebbar. Das 

Omnichannel-Konzept ermöglicht den Einkauf für Privat- und Geschäftskund:innen sowohl über den Webshop, den 

telefonischen Vertrieb als auch in einem der 7 Cyberport-Stores in Deutschland und Österreich. Kompetente 

Beratung, ein faires Preisniveau und digitaler Lifestyle zum Anfassen – dafür steht Cyberport! 

 

https://www.cyberport.de/business/business-services/business-abo.html
https://www.cyberport.de/business/business-services/business-abo.html

